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Mencién Mencién ala Universidad Alberto Hurtado porque
ofrece la carrera de Ingenieria Comercial.

La carrera que mas ofrecen
las universidades sigue siendo
una buena carta de trabajo

» Ingenieria Comercial se imparte
en 48 universidades: no hay otra
que la supere.

» [.a diferencia entre estudiar en un
plantel o en otro es relevante para
el mercado laboral.
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Andrés Maldini

Dado el boom economicista
que domina las sociedades
actuales, todo podria indicar
que el mercado laboral delos
ingenieros comerciales estd
asegurado. Sin embargo, la
sobreoferta de profesionales
y de universidades que im-
parten la carrera estd comen-
zando a poner trabas a esta
realidad.

Actualmente, Ingenieria
Comercial es la carrera que
mads universidades ofrecen:
nada menos que 48 estable-
cimientos lo hacen, supe-
rando en cinco a las que im-
parten la segunda oferta, que
es Sicologia. Se puede decir
que, en este caso, es rele-
vante el lugar en donde se
estudio para, una vez egre-
sado, acceder al trabajo,
pues las diferencias entre los
distintos planteles son os-
tensibles. Un indicador es el
puntaje de corte para entrar
a estudiar la carrera.

Asi, por ejemplo, se puede
estudiar Ingenieria Comer-
cial con 450 puntos (punta-
je de corte de la Universi-
dad Bernardo O’Higgins en
2010), pero también sélo su-
perando unos elevados 736
puntos, que es el puntaje mi-
nimo para ingresar en 2010
alaUniversidad Catdlica (la
de puntajes mds altos parala
carrera).

Al respecto, llama la aten-
cién que, segun los resulta-

dos de la encuesta del Ceoc
de la U. de Talca, s6lo un
58,4% de los ingenieros co-
merciales volveria a estu-
diar su carrera en la misma
universidad, el segundo por-
centaje mas bajo después de
los trabajadores sociales. Es
posible que esto'se deba alo
mismo: la gran diferencia en
la reputacion de los egresa-
dos en esta carrera hace que
algunos de ellos estimen que
hubiera sido mejor para su
situacion laboral haber estu-
diado en otro plantel.

Tomadores de decisiones
Los ingenieros comerciales,
después de los ingenieros ci-
viles, son los que menos tiem-
po se demoran en encontrar
trabajo: de acuerdo a la en-
cuesta, el 62,3% se demora
menos de 3 mesesy €l 20,8%
entres tres y seis meses. Y el
nivel de ingresos, en un
76,7%, esentre $400 mily un
millén de pesos en ese primer
empleo.

Un porcentaje alto (casi
dos tercios) de los egresa-
dos de Ingenieria Comercial
estima que fue contratado
de acuerdo a sus expectati-
vas profesionales y de ren-
ta, estimando en un porcen-
taje similar (74%) que consi-
deran justos los ingresos
percibidos para el trabajo
que realizan. Es decir, en ge-
neral hay una satisfaccion
en el mercado laboral.

Sin embargo, se

espera que, de seguir tan
alta la oferta universitaria
de la carrera, el panorama
en el empleo podria ir mer-
mandose con los afios y los
egresados de las universi-
dades menos reputadas po-
drian ver insatisfechas sus
expectativas.

Segun la encuesta, hay un
altisimo porcentaje de inge-
nieros comerciales que con-
sidera que su formacion les
permitié tomar decisiones
en forma auténoma (90,9%,
s6lo superados por los médi-
cos, y empatando conlosin-
genieros civiles industria-
les) y son quienes mds valo-
ran haber desarrollado la
capacidad para identificar,
plantear y resolver proble-
mas (un 96,1%). Ambos da-
tos llevan a pensar que su
formacién los capacito para
liderar grupos de trabajo y
tienen plena autoconcien-
cia de eso.

En contraste, se hace ver
que no alcanzan tales indices
formativos en compromiso
con la calidad (88,3%), for-
macion y consistencia ética
(80,5%), pensamiento criti-
co (85,5%) ni capacidad de
autoaprendizaje e iniciativa
personal (83,1%). Y lo que
maés llama la atencién es la
queja que los egresados le
hacen a sus universidades
enelapoyo alainserciénla-
boral de los alumnos: un
14,3% de ellos evaliia como
muy malo ese aspecto.@®



OFERTA UNIVERSITARIA DE INGENIERIA COMERCIAL

Universidades | Arancel Duracién Vacantes Acreditacion
2 : B *(enpesos) de carrera *(enafos)
= : < *(ensemestres)
Pontificia U. Cat6lica b 4.220.000 10 235 7
U.deChile =~ ' 53.542.000 10 255 6
U. de Stgo.de Chile b 2.914.550 10 120 4
U.Adolfolbafiez 53.990.000 10 450 no acreditada
U.Tec.F.Sta. Maria b 2.926.000 1 60 5
U.de Los Andes $3.769.718 10 180 no acreditada
U. Cat.de Valparaiso b 2.927.000 10 95 6
U.del Desarrollo 5 4.044.000 10 235 noacreditada
U.de Concepcion 52.686.100 10 120 4
U.deTalca 52.195.000 10 110 _enproceso
U. Diego Portales $3.363.636 10 180 no acreditada
U.lbero.deC.yTec. $1.600.000 10 25 no acreditada
U. Andrés Bello $3.376.200 10 580 no acreditada
U.de Valparaiso $ 2.060.000 10 1221 3
U.Mayor $3.205.400 10 50 no acreditada
U.del Bio Bio $2.126.000 n 80 3
U.delaFrontera $2.266.000 10 70 no acreditada
U.delLaSerena $ 2.118.000 10 50 no acreditada
U.delaS. Concepcion $2.140.000 10 100 4
U. Alberto Hurtado $2.900.000 10 80 enproceso
U. Austral $2.480.000 10 80 4
U.Finis Terrae $3.570.000 10 80 no acreditada
U. Catdlicadel Norte $2.560.450 10 70 4
U.de Magallanes $2.857.000 10 20 enproceso
U. Tec. Metropolitana $2.106.830 10 70 no acreditada
U.de Tarapaca $1.930.000 10 40 no acreditada
U.de VifiadelMar __$2.770.000 10 60 3
U.San Sebastian $3.008.600 10 120 no acreditada
Ude las Américas $2.295.000 10 60 no acreditada
U. del Pacifico $2.890.000 9 45 no acreditada
UdelosLagos $1.879.000 10 40 no acreditada
U. Cat. S. Henriquez $1.832.000 10 45 no acreditada
U.Santo Tomas $2.330.000 10 100 no acreditada
U. Arturo Prat - $1.850.000 10 40 noaplica
U.de Atacama $2.352.000 10 45 noaplica
U. Catélicade Temuco $2.199.000 10 90 no acreditada
U. Auténoma $1.890.000 10 n/a__no acreditada
Ucinf $1.515.000 10 30 noaplica
U. Central $3.110.000 10 100 no acreditada
U. Bdo. O’'Higgins $1.590.000 10 40 no acreditada
U.Tec.Inacap $1.890.000 10 n/a no acreditada
U. Bolivariana $1.400.000 10 25 noacreditada
U. Adventista de Chile $2.040.000 10 25 noacreditada
U. Pedro de Valdivia $1.790.000 10 40 no acreditada
U. Gabriela Mistral $3.290.000 9 100 no acreditada
U.delMar- v $ 2.670.000 10 15 no acreditada
U. internacion: $1.611.000 10 28 no acreditada
U.Miguel de Cervantes $1.150.644 10 30 noaplica
U.de Aconcagua $1.260.000 10 40 no acreditada
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es el sueldo promedio de
los ingenieros comerciales en
su primer empleo.

48

universidades impartenlaca-
rrera: es la profesion con mas
oferta universitaria.



